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.Negocjacje sg podstawowym sposobem uzyskania od
innych tego czego chcemy. Jest to zwrotny sposob
komunikowania sie w celu osiggniecia porozumienia w
sytuacji, gdy ty i druga strona zwigzani jestescie pewnymi
interesami, z ktérych jedne sg wspdlne, a inne przeciwne”.

R. Fisher, W. Ury, Dochodzac do Tak, PWN, W-wa 1990, s.21.
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Negocjacje - reguty
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Poinformuj o regutach, ktérych nie zna druga strona!!!
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Negocjacje - interesy
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Interesy

Sprzeczne
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Interes — odpowiedz na pytanie: ,,dlaczego tego chce?”

Wspdlne
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Negocjacje - BATNA O

Najlepsza alternatywa negocjowanego
porozumienia

»Zanim udzielisz odpowiedzi na pytanie:
ile z tego bede miat?
Odpowiedz na inne:
co bedzie, gdy nie dojdzie do porozumienia?”
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Negocjacje - problem E@ I
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»,Co0 zrobié¢, zeby byto moje i jednoczesnie Twoje?”
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Negocjacje - ¢wiczenie

nauka zdalna - nauka w klasie
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Interesy — nauka zdalna

Interesy - nauka w klasie

EUD’

Mozna dtuzej pospaé

Spotkania ze znajomymi

Mozna wigcej sie nauczy¢

Weselej

Mozna zajg¢ sig innymi sprawami

Lepszy kontakt z nauczycielami

Latwiej pisa¢ sprawdziany

Lepsza koncentracja na nauce

Interesy wspoélne

Interesy sprzeczne

Relacje ze znajomymi

Forma nauki

Relacje z nauczycielami

Co zrobi¢, by mozna zajg¢ sie innymi sprawami i
jednoczesnie miec lepszy kontakt z nauczycielami?

Negocjacje - ¢wiczenie

nauka zdalna - nauka w klasie
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Interesy — nauka zdalna

Interesy - nauka w klasie

EUD"

Mozna dtuzej pospac -~

><Spotkania ze znajomymi

Mozna wigcej sie nauczy¢

pu
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L, Weselej

Mozna zaja¢ sie innymi sprawami

Lepszy kontakt z nauczycielami

Latwiej pisa¢ sprawdziany

Lepsza koncentracja na nauce

Interesy wspoélne

Interesy sprzeczne

Relacje ze znajomymi

Forma nauki

Relacje z nauczycielami

Co zrobi¢, by mozna byto sie wiecej nauczyc¢ i jednoczesnie

spotykaé sie ze znajomymi?
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Negocjacje
— Reguty
—{ mteresy
—[ Problem
—[ Rozwigzania
—{ pecyze
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